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EL LENGUAJE HIPN oTICO
EN LA VENTA,

OBJETIVO: Aprender estrategias para lograr inspirar confianza de manera inmediata. Ademas de reflejar
respeto y seguridad profunda, y transmitirla a la mente del cliente. Lo cual te permitira poder influenciar al
cliente para que decida comprar.

TEMARIO: INCLUYE:

COSTOS:

FECHA'Y HORARIOS:

Este Curso puede ser impartido en su empresa con un mimino de 8 participantes.

INFORMES: =

01 (81) 83 33 99 34 ISAAC SOSA isosa@azertum.com
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